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Avertissement
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Cette présentation contient notamment des estimations previsionnelles
auxguelles sont associés des risques et des incertitudes concernant la
croissance et la rentabilité de la société dans le futur. La sociéte rappelle
gue les signatures des contrats de licence, qui représentent souvent des
investissements pour les clients, sont plus importantes au deuxieme
semestre et de ce fait, peuvent provoquer des effets plus ou moins
favorables sur la performance de fin d’année.

La suite des événements ou les résultats réels peuvent différer de ceux qui
sont décrits dans le présent document en raison d’un certain nombre de
risques et d’'incertitudes qui sont décrits dans le Document de Réference
depose aupres de I’Autorité des Marchés Financiers le 27 Avril 2012 sous le
numeéro R12-017.

La distribution du présent document dans certains pays peut étre soumise
aux lois et reglements en vigueur. Les personnes physiquement présentes
dans ces pays et dans lesquels cette présentation est diffusée, publiée ou
distribuée devraient s’'informer de telles restrictions et s’y conformer.
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CA 2012 : bilan contrasté par région

FY2012

2011 2011 Pro Croissance E®feIEET:1lo:)

M€ Publié forma Totale EOIGERIIIEE

% Amériques

‘ ) France

@ Reste de I'Europe
@ Asie Pacifique

76,7 83,1 12,8% 4,1%

82,0 82,0 -8,0% -8,0%

53,0 56,5 4,9% -1,6%

5,5 6,1 24.,2% 10,3%

217,2 227,9 3,3% -1,6%

} » Le chiffre d’affaires comprend 2 mois de Vordel
» Croissance Vordel = 40% vs 2011

(1) a taux de change constant et périmetre de consolidation égal
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CA 2012: bilan contrasté par activité

FY2012

2011 2011 Pro Croissance [oigeIiY:1alef]
M€ Publié forma Totale EOIGERIIIEE
Licences 77,8 84,0 -8,1% -15,0%

Maintenance 85,0 88,2 15,5% 11,4%

Services 54,4 55,7 0,4% -1,8%

217,2 227,9 3,3% -1,6%

} » Taux effectif moyen de maintenance en progression réguliere
» Taux de résiliation de la maintenance < 10%

(1) a taux de change constant et périmétre de consolidation égal w \
\ axway
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Q4 2012: évolution du CA par région

4eme trimestre

2011 2011 Pro Croissance

M€ Publié forma Totale

@ Ameérigues 20,3 22,1 35,8%
() France 23,9 23,9 9,8%
Reste de I'Europe 17,9 20,6 5,6%

@ Asie Pacifique 1,6 1,7 57,8%
63,7 68,3 18,1%

* Dynamisme de la zone Ameériques

>

(1) a taux de change constant et périmetre de consolidation égal

 Rebond de la France
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9,8%

-8,3%

45,5%
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Q4 2012: évolution du CA par activité

4eme trimestre

2011 2011 Pro Croissance R®geliitlles!
M€ Publié forma Totale EOIGERIIIEE
Licences 26,2 30,0 30,8% 14,1%

Maintenance 23,5 23,8 11,0% 9,7%

Services 14,0 14,5 6,2% 2,6%

63,7 68,3 18,1% 10,1%

}  Finalisation de contrats de licences gelés depuis le début de I'année
» Forte croissance de l'activité de maintenance due a une stratégie de long-terme

’sw:..

(1) a taux de change constant et périmetre de consolidation égal
| | axway
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Axway: un business model equilibre

FY2012

PAR ZONE GEOGRAPHIQUE  PARACTIVITE

Asie Pacifique

~ France _ / Licences
Services k.

N

_ ) | Reste : _
Amerique Europe : Maintenance
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<5'£‘» Dignity Health.

5th largest hospital system in the U.S.

56,000 employees; 11,000 physicians

38 hospitals; more than 300 ancillary care sites
$10.5 billion annual revenue

ability to offload administrative burden of

Needed standard connectivity methods and
Challenge ‘ >
provisioning new connections

across facility network, plus visibility and

Secure platform for thousands of servers
Benefit ‘ >
self-provisioning capabilities

Governing the Flow of Data
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Governing the Flow of Data

Complex global supply chain with multiple
disparate systems requiring high
availability and end-to-end visibility
Governing MFT data flows as a worldwide
standard with Axway.

Axway consolidates and manages internal
and external data flows with complete
security and governance, enabling
visibility and reporting of all exchanges.

JlB | © 2013 Axway | All rights reserved

Leading provider of integrated travel and
expense management solutions. Axway
solutions provide the security and
reliability to manage travel and expense
data flows internally and externally, across
the globe.

-
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Governing the Flow of Data

Al
e o
s 2
FL R

b5 =

K

)

1Tullverket

 Swedish Customs
e 2,000 people

Challenge ‘ >
Benefit ‘ >

I8 | © 2013 Axway | All rights reserved

Reduce the processing time of Import-
Export procedures with 700 partners
(Institutions, Banks, Transport Companies,
etc.)

Dematerialization of these transactions by
creating a secure and governed platform
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La Banque Postale

29 000 personnes

Chiffre d'affaires de 5,6 milliards d'euros
45 millions de comptes ouverts

29,3 millions de clients

Faciliter et fluidifier les échanges entre les
Challenge ‘ > équipes technique Middlware et les équipes

Métier.

Donne de I'autonomie aux lignes Métiers
Benefit ‘ > dans la définition de ses contrats de service

et de la souplesse pour leur mise en ceuvre.

Governing the Flow of Data

-
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Meétriques concernant les Licences
ASP — Part de l'indirect — New/Repeat

2012 versus 2011

Nb de contrats ~ 2500

Part de I'activité «Tiersl» (>250k€)

— Part en nombre de contrats: 2%
— Part du montant total = 35%

Part de I'activité indirecte (€) = 15%

Part de I'activité «New» (€) = 12%

Prix de vente moyen stable

— ASP Tiers 1 ~ 550 K€
— ASP Tiers 2 (<250 K€) ~100 K€
— ASP Tiers 3 (<50 K€) ~10 K€
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Metriques concernant les licences
Part des secteurs dans le chiffre d’affaires

SECTEURS ; SANTE

+26 % vs 2011

Autres
15%

-~

Secteur — 23%
Public

SECTEUR PUBLIC

+15 % vs 2011 Q

FINANCE

9%

/

-30 % vs 2011

Santé
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Effectif au 31 décembre 2012 : 1774

1755 1774

1652 1614 1661

2008 2009 2010 2011 2012

L1 France B Hors France M TOTAL

axway
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2012 : Analyse des couts

2012 2011 2010
(en M€) | (% CA) (en M€) | (% CA) (en M€) | (% CA)

Chiffres d'affaires

Licences 71,4  31,8% 77,8 35,8% 77,9 37,4%
Maintenance 98,2 43,8% 850 39,1% 78,6 37, 7%
Sous-total Licences et Maintenance 169,6 75,6% 162,8 74,9% 156,5 75,1%
Services 54,7 24,4% 54,4 25,1% 51,9 24,9%
Total chiffre d'affaires 224,3 100,0% 217,2 100,0% 208,4 100,0%
i Codlts des ventes
@ Licences et Maintenance 20,7 9,2% 19,9 9,2% 22,1 10,6% ‘i
;. Services 51,1 22,8% 49,3  22,7% 46,4 22,2% '
..Jotalcolts desventes o 71,7 820% 692 319% 684  328% ;
\@ Marge brute 1526  68,0% 1480  68,1% 140,0  67.2%
Charges opérationnelles .
:  Frais commerciaux 64,1 28,6% 61,5 28,3% 579 27,8%
#> Frais de recherche et développement 32,5 145% 32,1 14,8% 32,7 157%
B: Frais généraux 21,0 9,4% 19,1 8,8% 18,3 8,8%
Total Charges opérationnelles 1176  52,4% 112,7 51,9% 108,9 52,3%
Résultat opérationnel d'activité 35,0 15,6% 353 16,3% 31,1  14,9%

> * Malitrise des colts dans un environnement concurrentiel
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Résultats comptables & financiers

Patrick Donovan — Directeur Financier




Compte de Résultat (1/2)

En milliers d’euros 2012 2011 2010

Chiffres d'affaires

Licences
Maintenance
Sous-total Licences et Maintenance
Services
Total chiffre d'affaires

Colts des ventes

Licences et Maintenance
Services
Total colits des ventes

Marge brute

En % du Chiffre d'affaires
Charges opérationnelles
Frais commerciaux
Frais de recherche et développement
Frais généraux

Total Charges opérationnelles
Résultat opérationnel d'activité

En % du Chiffre d'affaires

} » L’'application des taux de conversion 2012 au calcul du ROA en 2011

donnerait 15.7%
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71435 77 762 77 948
98 205 85 037 78578
169 640 162 799 156 526
54 680 54 445 51 895
224 320 217 244 208 421
20 653 19929 22 076
51 070 49 285 46 354
71723 69 214 68 430
152 597 148 030 139991
68,0% 68,1% 67,2%
64 077 61 528 57 923
32508 32079 32 662
21 046 19 120 18 321
117 631 112 727 108 906
34 966 35 303 31 085
15,6% 16,3% 14,9%

Investor Relations
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Compte de Résultat (2/2)

Résultat opérationnel d'activité 34 966 35303 31085
En % du Chiffre d'affaires 15,6% 16,3% 14,9%
Charges liées aux stocks options (1147) (146) -
Amortissement des actifs incorporels (2130) (1 858) (1944)
Résultat opérationnel courant 31689 33299 29141
En % du Chiffre d'affaires 14,1% 15,3% 14,0%
Autres produits et charges (2 940) (3967) (3583)
Résultat opérationnel 28 750 29332 25558
Codt de I'endettement financier net (51) (1633) (1 715)
Autres produits et charges financiers (63) (1034) (296)
Charge d'imp6t (3976) (5208) 3 046
Résultat net 24 660 21 457 26 596
En % du Chiffre d'affaires 11,0% 9,9% 12,8%
Résultat de base par action (en euro) 1.22 1.20 1.67

e Impact en année pleine de PAGA et des stocks-options

» Amortissements des actifs incorporels augmentent avec Vordel

» Autres Produits et Charges recouvrent les codts du spin-off et les frais
d’acquisition
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Bilan simplifié (1/2)

ACTIF

Ecarts d'acquisition 196,6 169,6 165,7
Actifs incorporels affectés 31,0 19,4 20,8
Immobilisations 6,3 4,9 3,5
Autres actifs non courants 18,4 15,3 18,6
Actif non courant 252,3 209,2 208,6
Clients et comptes rattachés (net) 72,2 57,1 65,8
Autres actifs courants 17,0 14,4 11,6
Trésorerie 35,4 23,8 22,4
Actif courant 124,6 95,3 99,8
TOTAL DE L'ACTIF 376,9 304,5 308,4

» Le compte Clients augmente avec la forte activité Q4
» Trésorerie de 35.4 M€ a fin d’'année g

daxway

} e Augmentation des écarts d’acquisition et actifs incorporels (du a Vordel)
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Bilan simplifié (2/2)

PASSIF

Capital 40,6 40,3 75,6
Réserves et résultats 193,3 173,1 72,5
Capitaux propres 233,9 213,4 148,1
Emprunts et dettes financiéres - parta + 1 an 36,9 2,0 70,2
Autres passifs non courants 16,2 14,6 17,5
Passif non courant 53,1 16,6 87,7
Emprunts et dettes financiéres - parta -1 an 5,3 0,5 0,4
Autres passifs courants 84,6 74,0 72,3
Passif courant 89,9 74,5 72,7
TOTAL DU PASSIF 143,0 91,1 160,3

TOTAL DES CAPITAUX PROPRES ET DU

PASSIE 376,9 304,5 308,4

> e La ligne de crédit bancaire a été partiellement utilisée pour Vordel
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Capitaux Propres

Capitaux Propres d'Ouverture 213,4 148,1 110,3
Résultat net de la période 24,7 21,5 26,6
Autres éléments du résultat global 0,0 0,0 0,0
Paiements fondés sur des actions 1,1 0,1 0,0
Opérations sur titres autodétenus -0,1 -0,6 0,0
Affectation du résultat -5,0 -21,8 0,0
Opérations sur capital 2,1 61,2 0,0
Ecarts actuariels sur engagements de retraite -0,1 0,0 -0,4
Autres variations 0,0 -0,1 0,0
Ecarts de conversion -2,2 5,0 11,6
Capitaux Propres de Cloture 233,9 213,4 148,1

> e Capitaux propres de 233.9 M€ a fin 2012 sans variation notable
* Mouvements en 2011 dus au spin-off
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Flux de trésorerie

Résultat net de la période 24,7 21,5 26,6
Dotations nette aux amortissements et provisions 5,8 4.4 3,9
Autres produits et charges calculés 0,5 0,3 (1,3)
Capacité d'autofinancement aprés codt de I'endettement

financier net et impo6t 31,0 26,2 29,2
Variation du B.F.R. lié & I'activité (y compris dette liée aux

avantages au personnel) (10.8) 81 2,5
Colt de I'endettement financier net 0,1 1,6 1,7
Impét, nette de provisions (0,2) (0,6) (9,6)
Flux net de trésorerie généré par I'activité 20,1 35,3 23,8
Flux net de trésorerie lié aux opérations

d'investissement (45,6) (3.6) (2.8)
Sommes regues des actionnaires lors d'augmentations de )
capital 2,1 61,2

Dividendes paiement (5,0) 21,8) -
Variation du compte courant - Sopra Group - (68,4) (8,2)
Variation des emprunts 40,0 - -
Intéréts financiers nets versés - (1,6) a,7)
Autres flux 0,2 (0,2) 0,2
Flux net de trésorerie lié aux opérations de financement 37,3 (30,8) (9,7)
Incidence des variations des cours des devises (0,2) 0,5 0,4)
VARIATION DE TRESORERIENETTE 11,7 1,4 11,0
Trésorerie d'ouverture 23,7 22,3 11,3
TRESORERIE DE CLOTURE 35,4 23,7 22,3

> * Variation négative du BFR
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Structure financiere - Covenants bancaires

2 7 800 -
158 724,18
15 - 700 -
600 -
1 -
500 -
0,5 1 0,31 400 -
0,11
' 0,02 |
0. | | , | 300
200 -
-0,5 -
100 -
-0,69 17,04 20,97
q - 0 S :
01/01/2010 01/01/2011 01/01/2012 01/01/2010 01/01/2011 01/01/2012
H Endettement net/EBE R1<3 i Endettement net/Cap propres R3<1 Coit de I'endettement financier net/EBE R2>5
> e Tous les ratios restent conformes aux covenants, avec une capacité .

complémentaire d’emprunt Péxway
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Structure de l'actionnariat inchangée

31/12/2012

20 321 038 actions cotées

Sopra Famille Famille Sopra Geninfo . Auto-
Group Pasquier LEIENPE GMT (SG Group) CREEIE PLIBIE détention

\ J
Y

Contrdole de 60.2% par les actionnaires pactés
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Positionnement et Strategie

Christophe Fabre — Directeur Général




S’adapter pour servir le projet a 500M$

Revenues (M$)

500

450 -7

400 -

350 -7

300

250

200

150

100

50 -

2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012
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Global growth

Growth forecast

2013: 0.7%
2014: 0.8%

Growth forecast

Emerging economies

Indonesia

2013: 8.5%

United States

2013: 2.0% 2013: -0.1%
. 0, . 0,
2014: 2.8% 2014: 1.3% Russian Federation
2013: 3.8%
2014:-4.1%
India
2013: 5.9% E
2014 7.0% ‘f‘ﬁ
2013: 4.0%
2014: 4.1% South Africa Indonesia
2013: 3.3% 2013: 6.3%
2014: 4.0% 2014: 6.5%
Source OECD : )

axway
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Worldwide IT spending

« Gartner Says Worldwide IT Spending Forecast to
Reach $3.7 Trillion in 2013

— “Worldwide IT spending is projected to total $3.7 trillion in 2013,
a 4.2 percent increase from 2012 spending of $3.6 trillion,
according to the latest forecast by Gartner, Inc. The 2013 outlook
for IT spending growth in U.S. dollars has been revised upward
from 3.8 percent in the 3Q12 forecast”

Source: Gartner Press Release, “Gartner Says Worldwide IT Spending Forecast to
Reach $3.7 Trillion in 2013,” January 3, 2013
http://www.gartner.com/newsroom/id/2292815
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Middleware spending Worldwide

 The Gartner «Forecast: Enterprise Software Markets,
Worldwide, 2009-2016 4Q12 update», estimated
enterprise application infrastructure and middleware
software revenues at 20Md$ in 2012. This segment
should target 26,8Md$ in 2016.

CAGR =7.5%

Source: Gartner, Forecast : Enterprise Software Markets, Worldwide, 2009-2016 4Q12
Update , By Laurie Wurster, Joanne Correia, Fabrizio Biscotti, Matthew Cheung,
Ruggero Contu, David Coyle, Federico de Silva Leon, Yanna Dharmasthira,
Tom Eid, Chad Eschinger, Colleen Graham, Bianca Granetto, Hai Hong
Swinehart, Chris Pang, Asheesh Raina, Dan Sommer, Bhavish Sood and Jie

Zhang, 12 December 2012
| —
axwady
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Opportunites de marché pour Axway
Les interactions de I'entreprise évoluent

o G WO
e\"\ G\“ e

. “\e?‘ o a&@?’ Cloud Apps e\“@'
. Infrastructure ':"J 5D H

1o

g

Human
Interactions

e &

Partner
Communities
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L'adoption des API explose
Vers la connection Mobile et Cloud

ielmrrert, BO0%

Miusic, 130

Enterpriae,
147
Reference,
Financial, 155 s
Telephany, s, 12
'.p'SS " Shopping. 171 W 19

Based an a directory of 4,000 'Web APIs listed al ProgrammablehWeb.com, October 2011

Mumber of AP|s,
Top 15 Categories

[ Qoe-

4,000
3,500
3,000

2,500 -

2,000

1,500

8 Years
1,000 — —

500

2000 2001 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011
Total APIs Over Time

SKVDE; ag
i o
o
JGoogle
il compete
flickr
YasHCO!
2005 2006 2007
105 APls 352 601

L
g

fireeagle ©
3ilboard

e e bork Times

| /—

2008 2009

1.116 1,628

(Y -gl. ‘.

o s

"'-:'f':I{:E'.-:-:-v

Voo [ MESH  SommEn

2010

2647

umﬂ bVaa
rdic

+fitbit

Google+

201

4,678
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Sources: ProgrammableWeb.com and Gartner
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2 BLACKHAWK
Exemple €N E T W O R K

350 brands 1 billion cards issued  millions cards per week $5B annual revenue

Gowallet

SAFEWAY (Y

r"\" THE HOME DEPOT
# P Added 12232011
Ingredients for life.. F——
fs‘:’f:f g‘la::?::qu PST $12.50 c
B _.’.-.'; o -\:Z' 2 o e P i Faster and easier access
The 0"')’ rnai! where = TV RN to your money - Card Number  53257854456334
you can find the perfect gift —— with Free Direct Deposit =
in less than 5 minutes e | - o et s et 5 Pin 692
Type Retailer Gift Card
Nickname
"""" i ("= & o]
Different Products iPhone App

Own E-Commerce Slte

1

Gift
Card

]

3'd Party
Services

lectronic | Marketing
Payment Services

Prepaid
Card

Business Services

\\ Dusiness. in motion

.
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APIs pour les véhicules télématiques

services~
Dealer / sewrce-eaqnecpty
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Reshaping Business Interactions ...
... Governing the Flow of Data

Mobile

G
o™
e
e

Cloud Apps e
) 2 Kl
m e

Cloud
Infrastructure

Human
Interactions

Partner
Communities

00e O
car GOVERNANCE
ONE VENDOR TO

“OWN THE EDGE”
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Que pouvez-vous faire si vous étes capable
de gouverner les fluw de donneées?

Any Data, Any volume, Any recipient, Just in Time

Cloud, Mobile, Machine, Human, Application, Partner, Community, ...

Design Connect Control Analyze
. W

S L
A A

AXWAY 5 SUITE
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Axway 5 Suite s'appuie sur Vordel

..........

Mobi_le i i i i — Cloud Apps
- T =N B = 59 ﬂ
E m @

Human ”% 5 Partner
Interactions @ (‘ %0, Communities
°0e © N el
(U B fip=
.‘. End
'-‘ Points H

’

@axway
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Axway 5 Suite
Plus et mieux pour gouverner les flux de données

Cloud .
(_> . .\,\\
All products Covordel 1\

portfolio

Innovations @ ;'

Suite through APIs |
Analytics Web 2.0 /,
File Transfer G3 ,
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Axway dans le paysage concurrentiel

P‘\ v Vordel

Tumbleweed

axway Cyclone...

business. in motion

IDS Scheer S
ynapse
Terracota 6 software~ : E;ﬂﬁgg Proginet
My-channels Govern the Flow of Data R Nimbus
N . 7

~
Se I “2 seconds advantage”

INFORMATICA - Process excellence I e ~ O
= - S s The Global leader GXS

The Data Integration Company™ S P

. Data integration . In B2B Integration  Inovis, Rollstream
Specialists b Middleware
Generalists / | AN
HW & SW engineered | The best run
Niche Players together ' businesses run SAP
/ _ \ Smarter planet
Layer 7,Apigee, Mashery

Seeburger, Ipswitch

Liaison -> Nubridges ORACLE

Opentext -> Global360 BEA, Sun, .....
Metastorm,...
/

N
\
I \
|
|
®

Crossgate, Ariba

Sterling Commerce, Castlron
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Nous confirmons le projet

* Bonne résistance économique dans
un contexte déefavorable

* Vision adaptée au projet de 500M$
— Governing the Flow of Data

* Nouvelle offre pour une couverture marché etendue
— Offre: Axway 5 Suite
— Acquisition de Vordel

 Renforcement du dispositif opérationnel

©C © ©©
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Perspectives pour 'année 2013

Contexte global incertain
— Europe — Secteur financier
— Deépense informatique

Axway poursuit sa transformation
— Intégration de Vordel
— Business Model (Cloud, activité indirecte)
— Nouvelles acquisitions possibles
» Deévelopper Axway Suite
» Deévelopper le réseau et la base clients
Guidance
— Croissance organique positive
— Maintien de la marge opérationnelle

Pipe commercial encourageant au ler
trimestre 2013

Investor Relations

Enquéte sur I’évolution anticipée
de la dépense externe en 2013 vs
2012

Progression

N N

67%

\

Stabilité

Réduction 18%

0% 50% 100%

Source: IDC France, janv. 2013 g\
& axway



C’est le moment des Questions Réponses

11,000+ 1774+ 224M€ Governing

clients
collaborateurs 15.6% marge Flow of data

Direction Ge e aux Etats Unis, cotée (AXW.
Siege Social France
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